
© LEAGLE.Inc All Rights Reserved

直近案件紹介サービスＯＰＯサーチ１２とは？
～ 案件受注に至るプロセスの変革 ～
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自己紹介

名前：竹川 和喜（たけがわ かずき）

出身：兵庫県神戸市

2010年9月 立命館大学経営学部 卒業

2010年11月リーグル株式会社 入社

2020年6月 新規事業開発部 発足
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営業・マーケティング担当者の課題

☑ リード獲得数よりも案件数が重視されだした。

☑ メルマガ配信のみで、ナーチャリングできていない。

☑ MAツールを導入したが、スコアリングに必要なコンテンツが準備できない。

☑ 営業からの要求が高く、引き継ぎ可能なリードに限りがある。

☑ 今期の数字を求められるが、案件獲得に苦戦している。

☑ インサイドセールスを立ち上げたが、即効性のある成果が出せていない。

☑ 名刺情報は増える一方で、必要なタイミングでフォローできていない。

☑ 検討時期が不明なリードに対応する時間がない。

マーケ担当者

営業担当者
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ITベンダー向け
～営業プロセスを変革する！～

ＯＰＯサーチ１２に公開中の直近案件情報を確認し、
今すぐ提案の機会を獲得しよう！

リーグルの新規事業



© LEAGLE.Inc All Rights Reserved

課題・問題点を解決するためには

営業・マーケティング担当者が抱える課題

今期の数字を求められるが、

案件獲得に苦戦している。

リード獲得数よりも

案件数が重視されだした。
ROIの最適化が求められている。

B) 予算取得済み。またはこれから予算申請の予定があること。

A) 決裁者または、選定関与者へアプローチできること。

N) 新規導入または、リプレイスの計画があること。（課題/ニーズ）

T) 検討時期/導入完了時期が明確な案件であること。

課題を解決するには？

1. ターゲットとなる業種や企業規模で絞り込みが可能であること。

2. 成果報酬型サービスであること。

＋
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案件情報について

企業属性

案件詳細
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コメント（チャット）について
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ＯＰＯサーチ１２の特徴

直近案件獲得に時間も労力もコストもかかる「法人マーケティング」をサポート

営業・マーケティング担当者様は

無料会員登録して案件通知を待つだけ

「ＯＰＯサーチ１２」で提供可能な案件例

●クラウド（IaaS）移行 ※物理サーバー15台

●仮想デスクトップ（VDI）構築&移行案件 ※クライアントPC5,000台のVDI移行

●サーバー/ストレージの新規導入/リプレイス案件 ※NAS60TBのオールフラッシュストレージ移行

●エンドポイントセキュリティの強化案件 ※クライアントPC5,000台・既存AVを廃止し、新たにNGAVへリプレイス

法人会員400社 突破！

直近案件に限定した成果報酬型サービス

2021年10月14日までの案件公開数（クローズした案件を含む）

180案件/150社
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ＯＰＯサーチ１２へ案件情報を公開したエンドユーザの会員属性
2020年6月以降に案件公開した150社が対象

業種 従業員数 売上高

特徴①：案件情報の通知／確認
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ＯＰＯサーチ１２に公開した案件カテゴリと予算感
2020年6月以降に案件公開した180案件が対象

案件カテゴリ 予算感

特徴①：案件情報の通知／確認
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無料会員登録

案件登録
案件ジャンル＜全91ジャンル＞を選択し、
ジャンル別案件情報＜BANT情報＞を記載

エントリー（プレ提案）
案件情報・コメントを踏まえ簡易提案を実施する

無料会員登録

案件通知
案件ジャンルと一致する会員に対してのみ通知を行う

エントリー採用通知
Webサイト上で、互いの連絡先情報が確認可能になる

案件情報を確認
コメント機能を活用し、追加ヒアリングが可能

エントリー不採用通知
要件が合わない・費用感が合わない・既に他社から同様の提案を受けている

既に貴社から提案を受けている

エントリー採用

エントリー不採用

エントリー確認
簡易提案が要件や予算感など、

希望条件を満たすか確認し、商談に進む
ITベンダーを選択する

でご紹介する案件につきましては、

弊社エンドユーザ向け別サービス から選出しています。

ＯＰＯサーチ１２の利用方法

有償サービス：エントリー採用あたり10万円
面談/商談希望
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マーケティングプロセス例
展示会で獲得したリードの
フェーズ別件数と獲得単価を
簡単に示した実例

名刺 1,000枚
リード単価：

200件
有効リード単価：

40件
アポ獲得単価：

10件
見込案件単価：

5件
直近案件獲得単価：

2件の
内示

Web

展示会/セミナー

テレマーケティング

既存顧客

業務負荷を軽減、作業時間の短縮！営業&マーケティングの効率化！

具体的な案件情報がある

見込み客：オポチュニティ
受注

営業対象となる

見込み客：SQL

マーケティング

対象となる

見込み客：MQL

見込み客リード

（Lead）
ターゲット策定 セールスリード抽出

具体的な案件がある見込み客の発掘にかかる

業務負荷を軽減し、業務効率化を実現

12

ＯＰＯサーチ１２とその他サービスの比較
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IT業界に関わる
全ての方の

業務効率化のために


