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会社紹介

株式会社 ITコミュニケーションズ
（日本経済広告社 グループ）

代表取締役社⾧ 池田 俊幸
〒101-0052 千代田区神田小川町2-5-1 オーク神田小川町ビル 7F
TEL：03-5282-8081(代表）
FAX：03-5282-8089
2007年4月※株式会社日本経済広告社（ADEX）より分社
6,000万円
https://www.it-comm.co.jp

○総合広告サービス

媒体を活用して貴社に最適なメディアプランニングをご提案

○システム開発

マーケティング、経営戦略をサポートするITシステムの構築

【主なサービス】

○展示会・セミナー・イベント

"売り"を実現する企画力と運営力で「展示会・セミナー・イベント」をサポート」

○販促企画・制作・運営

スピード＆クオリティで対応する「販促企画」「制作」「運営」

名 称 ：

代 表 者 ：
所 在 地 ：
連 絡 先 ：

設 立 ：
資 本 金 ：
U R L ：

○マーケティング支援

「生活者の声」の分析支援から活用方法の支援を
ワンストップでご提供

○リードファインディングツール「シナプス」

未来の顧客を見つける、個人・企業名がわかるアクセス解析を実現
する「シナプス」

○WEB制作・運用

広告のLanding Pageやインタラクティブなキャンペーンサイト、
さらにコーポレートの公式サイトまで目的を実現するための最適なWEBサイト制
作/運用をご提供

デジタル領域に特化したマーケティングエージェンシーとして分社化
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集客メディア（手法）あれこれ

Web広告
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リスティング広告
Facebook広告
ディスプレイ広告

自然流入・SEO

プレスリリース

展示会/セミナー

TV/ラジオ/新聞/雑誌

テレアポ 郵送DM

FAX DMメルマガ



集客メディア（手法）あれこれ
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リスティング広告

ディスプレイ広告

コンテンツSEO
Facebook広告

テレマーケティング

展示会・セミナー TV・新聞、等



リスティング広告とSEOの使い分け①
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コンテンツSEOリスティング広告

準備すること

短期間で検証できる 検証には一定の期間が必要

VS

キーワード・広告文・LPを用意し、
入稿・審査の後、広告配信

準備すること

キーワードを含んだコンテンツ（記
事）の作成、検索エンジンからの評
価を経て、検索順位が向上



リスティング広告とSEOの使い分け②（例）
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他社競合が出稿していて、
自然検索1位であっても、画面内で

埋もれてしまっている場合

仮に自然検索で順位が1位であっても、
リスティング広告を出稿した方が良いケース

検索結果に表示されたページを
コントロールしたい場合

自然検索１位



ディスプレイ広告①
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Facebook広告 ＝ ターゲティング精度は高い
運用調整による予算調整・検証も容易

精度やボリューム、実施までの時間軸などを考慮しておくことが重要



ディスプレイ広告②
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企業名

IPアドレスによるターゲティング例

業種

従業員規模
企業からの訪問
（IPアドレス）IPアドレス

企業データベース

広告

Webサイト



クリエイティブによるパフォーマンス比較①
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CTR 40%以上

企業名、業種を動的に
バナークリエイティブに反映



クリエイティブによるパフォーマンス比較②
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広告文にアクションを表記

CVRCTR

1.5～3倍

アクションの表記の無い広告文とのパフォーマンス比較

※当社実績平均

0.6～1.2倍



成果の計測

訪問した人のうち、CVする人は?

Copyright 2021 IT Communications INC. All Rights Reserved. 

全体の訪問数



成果の計測

訪問した人のうち、CVする人は?
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全体の訪問数

CV数
（全体の数%）



成果の計測

CVした人の傾向は?
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全体の訪問数

CV数
（全体の数%）

・氏名
・企業名
・メールアドレス
・問合せ内容



成果の計測

CVした人の傾向は?
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CVしていない人

CV数
（全体の数%）

・氏名
・企業名
・メールアドレス
・問合せ内容個人までは特定できてていない状態

・アクセス履歴
・閲覧の多いページ
・IPアドレスによる企業識別
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Webアクセスから訪問した人の傾向を把握する

企業名毎のPV数
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Webアクセスから訪問した人の傾向を把握する



まとめ
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個人単位でWebサイト上での動きを
「見える化」するアクセス解析ツール

未来の顧客が見つかるリードファインディングツール

紹介ウェブページはこちら



シナプスが活用できる領域：B2Bのマーケティング・営業

メール配信（メルマガ、等）

ハウス
リスト

サイト訪問者のアクセス履歴を把握する

営業訪問

継続的なコミュニケーションの一環として

見込み顧客情報を格納

自社のWebサイト

訪問電話

営業（商談）

クロージング

セミナー

展示会

リードジェネレーション リードナーチャリング セールス

フォロー
対象抽出

サイトへの流入（SEO、広告、等）
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サイト訪問者の興味やモチベーションが見えてくる

1.自社サイト訪問者の個人を特定

どこから?

いつ? 誰が?

どの企業?

シナプスでできること

Copyright 2018 IT Communications INC. All Rights Reserved. 22



２.今まで見逃していた見込み客を抽出

滞在時間?

PV? どのページ?

訪問回数?

アクセス履歴から条件指定して、見込み客をリスト化

シナプスでできること
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３.アクションタイミングを自動で通知

条件に合致した人の訪問をメールでお知らせ

シナプスでできること

Copyright 2018 IT Communications INC. All Rights Reserved. 24



【ご参考】シナプスの価格

100,000円
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初期費用 月額費用

10,000円～
ページビュー（月間） 月額費用

～5,000 PV 10,000 円

～10,000 PV 20,000 円

～15,000 PV 30,000 円

～20,000 PV 40,000 円

～30,000 PV 50,000 円

最低利用期間
3か月以上

複数ユーザーアカウント
を発行しても追加費用なし

異なるドメイン間を
計測しても追加費用なし

※以降の価格帯につきましてはお問い合わせください。
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